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Perfil Altamente Comercial, especialista en Comprar, vender y generar
ganancias. Gran empatia y simpatia hacia los clientes. Motivacion por el

logro de metas y asuncion de grandes desafios. Metoddica y Ordenada,

capaz de liderar y trabajar en equipos, traspasar y recibir conocimiento, € udades
autocritica y muy perseverante ante dificultades.
ymoyp Proactiva
Sociable
- . Responsabl
Habilidades / Capacidades esponsasie
Capacidad 1 o Puntual
Habilidades:  Alta Orientacidn al éxito en los Negocios. Inteligenciay
Facilidad Genética para vender y comercializar en muchos e
rubros.
Respetuosa
Capacidad 2
Habilidades:  Facilidad para aprender rdpido y adaptabilidad al medio. Alta Amable
orientacion hacia el perfeccionamiento y logro de metas
propuestas. Cordial
Capacidad 3 Atenta
Habilidades: Liderazgo para organizar y dirigir grupos de trabajo a través

de una comunicacién y gestion efectiva.

Formacion académica

2006-2011

2002-2005

1994-2001

Ingenieria Civil Industrial Mencion Informatica
Universidad de La Frontera, Temuco

Titulada con Distincion Maxima en Notas

Liceo Cientifico- Humanista

Liceo Pablo Neruda A-28, Temuco

Ensefianza Basica

Escuela Alborada E-714, Loncoche



Lily Coliman Solar

Experiencia profesional

Jul13- alafecha ChileCompra

Cargo:
Funcion:

Abri2- Mar13
Cargo:
Funcion:

Jul- Dic 2011
Cargo:
Funcion:

Abr-Jun 2011
Cargo:
Funcion:

2010-2011
Cargo:
Funcion:

En- Mar 2010
Cargo:

Funcion:

Idiomas

Inglés:
Avanzado

Product Manager

Administrar, controlar, evaluar y mejorar la operacion y el desempeiio
de los Convenios Marco vigentes asignados. Asegurar el buen uso de
los convenios por parte de compradores y proveedores, mantener una
oferta de productos variada y condiciones mas ventajosas para el
Estado de Chile, fomentar la competitividad entre los proveedores,
mejorar la calidad de servicio y la satisfaccion de los clientes
compradores y proveedores con los convenios marco y la tienda
electrodnica.

Komatsu Holding South America
Analista de Inteligencia de Negocios

Trabaja en Proyectos de Implementacion de SAP BO en el
Departamento de Bl y SAP CRM en el Holding KHSA. Data Mining y
Reporting de informacidn proveniente de todos los paises de
Latinoameérica para Mineria y Construccion, en Venta de Equipos y
Repuestos.

Cencosud S.A
Comprador

Realizacion de cotizaciones, Negociaciones con Proveedores,
implementacion y puesta en marcha de diversas herramientas
adquiridas por la empresa para sus diferentes unidades de negocio.

SEREMI de Medio Ambiente

Alumno en Practica ll

Disefiar y desarrollar un sistema de almacenamiento de informacion de
la SEREMI y sus seis departamentos.

Crear una Base de Datos y Sitio Web de la Institucion.

Comercializadora de Ropa Miami FL., USA
Jefe de Tienda

Planner y Comprador. Entrenamiento de nuevos trabajadores y
administracion del personal de la tienda. A cargo de 10 personas.

Surlat Industrial S.A.

Alumno en Practica |

Optimizacion del Proceso de Produccion (Linea UHT), enfocado en
Mermas (Analisis, Propuesta Plan de Mejora, Implementacion).

Informatica Hobbies

SAP Mddulos MM, CRM, - Ir al Gimnasio

BI. Nivel Avanzado. - Caminar
Microsoft Office. Nivel - Leer

Avanzado.. . _ Viajar

Web Intelligence. Nivel - Escuchar Musica
Avanzado

SaL



